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Bataille de places de marché
autour des SSIi

DS, SSlI et intégrateurs sont particulierement courtisés sur le web. Nombreux sont
les sites d'intermédiation a proposer leurs services. La majorité d’entre eux se concentre,
pour le moment, sur I'échange de compétences.

uelréle peuventjouer

les places de marché

électroniques face

aux grandes entre-
prises qui disposent de plates-
formes d'e-procurement, et
aux PME, plus habituées a
travailler avec quelques par-
tenaires ? Aurélie Giraud sou-
haite apporter une réponse a
cette question avec Jironimo.
com,lesite qu'elle vient de fon-
der.« Jironimo brigue le marché
des PME, explique-t-elle, mais
aussi celui des grandes entre-
prises qui cherchent a référen-
cerde nouveaux fournisseurs. »
Le site viv’la complémenta-
rité et cultive sa spécialisation
dans les projets d'intégration
liés aux domaines de l'infra-
structu?-, du stockage et des
applications.

vingt-sept appels d’offres

depuis septembre dernier

« Nous intervenons dans le
référencement des fournisseurs
etdes projets, précisela fonda-
trice, qui navigue dans la qua-
lification de projet informa-
tique depuis dix ans. Nous
nous assurons du sérieux des
Sfournisseurs, effectuons une
veille technologique dans les
technologies nouvelles telles
que la virtualisation. Par
ailleurs, l'entreprise ne publie
pas directement son projet sur
le site: nous validons aupara-
vant sa structure, les tech-
nologies requises, le budget et
ses échéances. » Grace 3 une
offre tarifaire privilégiant le
recrutement d’entreprises
clientes (le site leur est totale-
mentgratuit) etd'intégrateurs

(aucun abonnement mensuel
ne leur est demandé), le site
compte a ce jour trente-huit
fournisseurs et a enregistré
vingt-sept appels d’offres
depuis septembre dernier. Son
objectif est de gérer de cinq
cents a six cents projets d'ici &
lafindel’année. A c6té de Jiro-
nimo.com, qui mise sur les
appels d’offres, les Bourses
d’échange de CV se bous-
culent. Parmi elles, SourcesIT
est une place de marché lan-
cée par le grossiste Logix.
Julien Peronneau, vice-prési-
dent stratégie et dévelop-
pement métier, explicite le
positionnement de ce site
lancé voici un an: « SourcesIT
estl'extension naturelle de notre
métier de grossiste. Onoffreune
Bourse d'échange de compéten-
ces sur un marché qui s’est
tendu du fait du faible nombre
d’intercontrats. » Contrai-
rement a Jironimo.com, Sour-
cesIT ne veut pas étre une
base d'appels d'offres. « Je ne

Jironimo.com
se lance

sur un
marché ol la
concurrence
est multiple.
Le site joue la
carte du projet
face aux
nombreuses
Bourses
d'échange de
compétences
que I'on trouve F= =it
surle web, |

crois pas que les entreprises,
notam - ent les PME, souhaitent
publier leurs projets sur le web.
Elles travaillent avec quelques
intégrateurs avec lesquels des
liens de proximité ont été tis-
sés », poursuit Julien Peron-
neau. Trois personnes sont
dédiées a l'activité du site, qui
compte environ soixante
clients actifs. Il fonctionne sur
unmode d'abonnement etvise

Les principales places
de marché francaises dédiées aux SSlI

Service
ABinformatique.com
e-Tangerine.fr
HighTechPros.com
Jironimo.com
Jobhitech.com
Progoniine
SourcesIT

Type

Bourse d'échange de compétences
Bourse d'échange de compétences
Bourse de compétences et projets
Base d'appels d'offres privés en informatique
Bourse d'échange de compétences

Bourse d'échange de compétences

Bourse d'échange de compétences pour SSII

et intégrateurs

Web-profils,com
Py > N

Bourse d'échange de compétences pour SSII

A cOté des plates-formes d'e-procurement, de type Cc-hubwoo ou Oalia,
. s'est développé un grand nombre de places de marché spécialisées, qui se
veulent complémentaires ou centrées sur les PME.

I'équilibre financier deés cette
année. Julien Peronneau pré-
voit une extension du service
a 'ensemble des pays ot le
grossiste est présent, dés lors
qu’il sera rentable.

Un leader se dégage
Face a la multiplication de
plates-formes, HighTech-
Pros.comfait figure deleader.
Lesiterevendique 4500 indé-
pendants, 2200 SSII et
5350 DSI.Il annonce réaliser
95 % des transactions engen-
drées parl'ensemble des pla-
cesde marché spécialisées en
prestation informatique.
L'échange de compétencesen
intercontrats constitue son
cceur de métier, les indépen-
dants ne représentant que
4 % de l'activité. Autre gise-
ment pour HTP les éditeurs
delogiciels peuvent exploiter
le site afin de recruter de
nouveaux intégrateurs: ils
sont trois cent cinquante a
s’étre inscrits. m

Arain CrLAPAUD
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